Actualités

Trés peu déposent des brevets

Une fortune échappe aux inventeurs
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]()\Ql IERE - En 2008, sur
2 brevets déposés au
anada, un seul l'avait été par
une entreprise du Saguenay-
Lac-Saint-Jean. Et pourtant,
il v a de l'argent a faire avec un

tel outil qui vient assurer l'ex-
clusivité de I'utilisation d'une
invention.

Celle qui vante ainsi les méri-
tes des brevets de quoi elle
parle. La cofondatrice de l'en-
treprise chicoutimienne Trio-
niq, Mireille Jean, a vendu en
2007 son portefeuille de brevets

La cofondatrice de Trioniq, Mireille Jean, a partagé hier ses conseils sur les
ce.

brevets dans le cadre d’une conféren
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a la multinationale IBM. Et si
elle ne dévoile pas les détails de
cette transaction, elle est préte
a témoigner qu'un brevet peut
rapporter gros. Mais & condition
qu'il y ait un marché pour com-
mercialiser 'innovation.

Hier soir, & Jonquiere, M=
Jean a prononcé une conférence
intitulée « Innover, ¢'est bien
breveter, c'est mieux », inspi
du livre qu'elle a éerit s
sujet. Elle s'est rendue aux qua-
tre coins du Québec pour par-
tager le fruit de ses pratigu
d'affaires et faire tomber les
préjugés sur ce sujet. Elle en
& asa 14 présentation sur ce
sujet et elle terminera sa tour-
née a Montréal.

Mireille Jean a confié que c'est
aun brevet que son entre-
pu survivre, lors que le
des télécommunica-
st effondré, au début des
2000. Apres une période
de prospérité, Trioniq se retrou-

vait avec un projet en recherche
et développement de six mil-
lions § sur la table a dessin, mais
sans clients,

Mireille Jean a confié que c'est
grace aun brevet que son
entreprise a pu survivre,
lorsque le marché des
télécommunications s'est
effondré.

Avec la volonté de se battre,
une bonne réputation et un peu
de crédit, Mireille Jean et ses
partenaires ont regardé dans
leurs ac ot ont ressorti des
brevets déposés dans les années
1990 pour une fonction préci-
se des boitiers d'ordinateurs.
Silicon Graphics a acheté la
licence pour fabriquer ses pro-
pres boitiers en 2005, et Trioniq
a recu des royautés intéressan-

Le coiit élevé des brevets est le plus tenace

Mireille Jean s'attaque aux
mythes et aux préjugés
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JONQUIERE - Bien des pré-
jugés et des mythes entourent
les brev lireille Jean s'est
amusée hier i les faire tomber
unaun.

Le préjugé le plus tenace,
selon elle, est le cont lié & une
telle démarche. La cofonda-
trice de Trioniq croit que cest
a l'entrepreneur d'évaluer le
potentiel de son invention. Au
total, au Canada, il en coite
entre 32005 et 62008 pour
déposer un brevet et le main-
tenir pendant 20 ans. 11 faut
ajouter les honorai d'un
agent de breve \l on fait appel
aun tel spé . [1 faut done
analyser si les plll\.\ en valent
la peine par rapport a ces
investissements.

Le second préjugé est que
le brevet ne protége pas le
produit. C'est vrai, concede
Mireille Jean. Le brevet as
I'exclusivité de son utilisation,
1s le produit. 11 se peut
que si le produit comprend des
composantes d'un autre brevet,
il soit poursuivi par un autre
manufacturier pour contrefa-
¢on. Sauf que c'est un risque
qu'il faut étre prét a assumer.

Le troisiéme préjugé est
le risque d'étre copié
telle hypothese repr
une honne nouvell
Mireille Jean, car cela si
que le produit a un fort poten-
tiel de commercialisation. Il
faut done tirer parti de cette
situation pour travailler avec
les concurrents et s'en faire
des clients potentiels, qui ver-
seront des royautés.
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tes pour l'utilisation du brevet,
Puis en 2007, IBM a acquis la
technologie. « Une belle tran-
saction », affirme Mireille Jean.

Aujourd'hui, évidemment, elle
se réjouit d'avoir obtenu ces pré-
cieux brevets. Mais elle se sou-
vient que lorsque son partenai-
re Daniel Bindley avait mis sur
la table Iidée dentreprendre de
telles démarches, elle était plu-
tot réfractaire, devant les cofits
et la lourdeur de la tache. Elle a
trouvé le travail difficile et labo-
rieux, mais le jeu en valait la
chandelle, Car tous les éléments
étaient réunis pour quelle reti-
re un bénéfice intéressant de ce
processus.

« La seule raison qui justifie
de ne pas prendre de brevet
c'est qu'il n \ a lbl\ (I argent a
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teurs, Faites ce que vous voulez
avec cet argent, il vous revient »,
a fait valoir M

David contre Goliath

Les entrepreneurs croient
également qu'ils n'auront pas
les moyens de défendre leur
brevet contre une multinatio-
nale qui a pris le concept.

Mais ¢ -estimer 'éta-
pe de la négociation, souvent
fructueuse, puisque les mul-
tinationales ne souhaitent pas
avoir i rendre des comptes a
leurs actionnaires sur un liti-
ge en contrefacon.

Enfin, sur I'idée précon-
¢ue qu'il n'y a pas d'argent a
faire avec un brevet, M= Jean
estime qu'il faut se plutot se
demander comment faire de
I'argent avec un brevet. « Clest
un actif. On peut I'utiliser, le
partager ou le vendr fait
valoir la femme d'affair

Pour en savoir plus sur les
brevets: www.opic.ic.ge.cald
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